.E/j' Carlos A. Guerrero, MBA INTEGRADOR FRACCIONAL

Yo mapeo la oportunidad. Usted construye el
negocio.

Apoyo fraccional en entrada al mercado y desarrollo comercial para empresas lideradas por sus fundadores
que todavia estan validando su camino al mercado.

Construido en mercados automotrices e industriales: mas de USS72M en ventas proyectadas de programas,
con acuerdos multianuales superiores a los USS50M. Hoy aplico esa disciplina de dimensionamiento de mercado,
negociacion y construccion de alianzas al trabajo fraccional de entrada al mercado y desarrollo comercial para
empresas de tecnologia: SaaS, software a la medida y servicios de analitica de datos.

LO QUE CONSTRUYO

Dimensionamiento de mercado Estrategia de entrada al mercado

e Dimensionamiento y segmentacién de mercado con e Priorizacion estructurada de verticales y segmentos
datos primarios y secundarios e Desarrollo del plan de negocio y apoyo en la ejecucién

e Andlisis de competidores y del panorama de socios  Mapeo de oportunidades entre industrias

e Mapeo de oportunidades en verticales adyacentes

Alianzas y desarrollo de canales Negociacion comercial

e Evaluacién de la capacidad de socios y canales e Ventas y negociaciones comerciales al estilo OEM
e Desarrollo de relaciones con socios comerciales e Estructuras de precios plurianuales, cuidando el
e Apoyo en la estructuracién de alianzas e el

e Ejecucidn entre areas, de la propuesta al lanzamiento

CUANDO EL NEGOCIO ESCALA

Una vez validada la entrada al mercado, y cuando el negocio empieza a escalar, también aporto el ritmo operativo,
los sistemas de rendicién de cuentas y la estructura de equipo que evitan que el crecimiento supere a la
organizacion que lo sostiene.

PARA QUIEN ES

Tecnologia: SaaS,
software ala mediday
analitica de datos

Empresas lideradas por Entrada al mercado aun Etapa temprana o previa
sus fundadores en construccion aescalar

Iniciemos la conversacion. Agende una llamada: calendly.com/carlos-successcascade/30min
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